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Freiraume schaffen

denovo schafft Ihnen genau den Freiraum, den Sie
zur Realisierung lhrer Projekte brauchen. So kénnen
Sie sich mit aller Kraft lhren eigentlichen Zielen
widmen: der Umsetzung lhrer Ideen.

Visionen realisieren

Auf dem Weg zur Realisierung lhrer Visionen
moéchten wir Sie mit unserem Know-how, dem
Wissen unserer Geschaftspartner und mit auferge-
wohnlichen Loésungen unterstitzen. Diese
Unternehmensphilosophie ist denovo’s Starke und
Antriebskraft.

Wir, die Initiatoren, Mitarbeiter, Partner, Trainer udn
Berater von denovo, sind aufgrund unserer langjahri-
gen Tatigkeit und Erfahrung mit dem Markt der
Gesundheit, Fitness und Wellness und dem Wandel
der Patienten zu aufgeklarten “Kunden” aufs Engste
vertraut.

lhren Erfolg unterstitzen

Wir realisieren zusammen mit unseren Mandanten
Einzelprojekte und Netzwerke und machen Sie zu
erfolgreichen und zufriedenen Dienstleistern im
Gesundheitsmarkt. Bei uns sind Sie mit lhren neuen
Ideenin bester Gesellschaft.
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“Alles was gedacht werden kann,

Chancen im Gesundheitsmarkt

Eine neue Araim Gesundheitsmarkt hat begonnen:
Wirtschaftlicher Erfolg und persdnliche Zufriedenheit

im Beruf sind fur die im Gesundheitsmarkt Tatigen - ob
als Arzt, Zahnarzt oder in einem anderen Heilberuf, ob
angestellt oder freiberuflich, ob im Krankenhaus oder

in eigener Praxis - nicht mehr selbstverstandlich.
Fachliches Wissen und Kénnen auf qualitativ hoch-

stem Niveau ist Voraussetzung, reicht allein aber
langst nicht mehr aus!

Hier erkennen immer mehr zukunftsorientierte
Mandanten ihre Marktchancen Strategisches
Handeln, soziale Kompetenz, Bereitschaft zur
Kooperation, Beherrschung der kommunikativen und
informationstechnologischen Maglichkeiten sind die
Fahigkeiten der Zukunft.

Kreative Mandanten
Denovo-Mandanten sind kreative Menschen mit [deen

und mit einem festen Willen etwas zu erreichen, Sie
fragen nicht danach, was heute machbar ist, sondern
suchen nach geeigneten Partnern und Lésungen zur
Umsetzung ihrer Visionen.

Die Entscheidung flr denovo ist ein klares Bekenntnis,
welche Werte fiir Sie wirklich zéhlen: Mit guter Medizin
den Menschen helfen. Kranken Menschen, wie auch
gesunden Menschen. Und dies in der fir die Arbeit im
Gesundheitsmarkt gebotenen Freiheit und
Unabhangigkeit.
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Das konnen Sie von uns erwarten:

Finanzmanagement

» Erstellung eines Finanzierungskonzeptes bei privaten und
beruflichen Investitionen

» Vermittlung von glinstigen Darlehenskonditionen unter
Berlicksichtigung 6ffentlicher Mittel.

» Investmentfonds - Auswahl aus einem Angebot von
ca. 1.000 Fonds (Beratung und Vermittlung) in Kooperation mit
einer Bankenplattform

» Vermdgensmanagement mit erfahrenen Partnern

» Private Equity unter Beriicksichtigung des “Sicherheitsaspekts”

» Aufbau eines strategischen "Lebens-Finanz-Konzeptes”

Versicherungsmanagement

Tatigkeitals Versicherungsmakler gem. § 93 HGB.

Wir erfiillen die Richtlinien fir Versicherungsvermittler gem. § 34d
der Gewerbeordnung (GewQ). Gemal der neuen EU-Vermittle-
rrichtlinie besteht eine Vermdgensschadenshaftpflichtversicherung.

» Auswahl notwendiger und sinnvoller Angebote fiir den
beruflichen und privaten Bereich

» Abwicklung und Durchsetzung von Anspriichen

» Neutrale Marktbeobachtung und laufende Betreuung

» Beratung und Aufzeigen von Alternativen im Bereich der
gesetzl. Bestimmungen im Rahmen der privaten Altersvorsorge

» Beratung und Auswahl sinnvoller Konzepte fir die betriebliche
Altersvorsorge

lhr Wissensportal

» Seminare, Diskussions-Foren, Veranstaltungen; Training rund
um die Praxis, Berufsstart, Kapitalanalgen, Versicherungen, ...

» Sie erhalten von uns regelmaRige Informationen, oder unter
www.denovo.de - tragen Sie sich in unseren Verteiler ein!

Bitte beachten Sie:

Steuerliche und rechtliche Beratungen werden nicht von uns durchgefiihrt. Hier
nehmen wir das Fachwissen und die Kompetenz von Steuerberatern und/oder
Rechtsanwalten, die auf den Arztberuf spezialisiert sind, in Anspruch!
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Wege in die Selbststandigkeit:

» Begleitung bei der Praxissuche,

» Standortanlayse, Praxiswertermittiung

> Erstellung eines betriebswirtschaftlichen Griindungskonzeptes
» Prifung 6ffentlicher Fordermittel

» Prifung mdglicher Kooperationsformen

» Erstellung eines Finanzierungskonzeptes

Betriebswirtschaftliches Projektmanagement:

» Sammlung und Auswertung aller relevanter Daten und
Informationen

» QuartalsmaRige Besprechung und Analyse der aktuellen

Praxiskennzahlen.

Auswertung der ermittelten Unternehmenswerte

Schwachstellenanalysen

Einleitung erforderlicher Manahmen / Krisenmanagement:

= Umfinanzierungen / Nachfinanzierungen

= Umorganisation, Ablauforganisation, Personalplanung

Break-evan-Analyse, Investitionsplanung und Folgekosten-

ermittlung

Umsetzung und Einflihrung neuer Kooperationsformen

Personalfiihrung, Praxisoptimierung

Praxismarketing

Loyalitatsmarketing
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Wege in den gesicherten Ruhestand:

» optimale Praxishewertung

» Begleitung bei der Nachfolgersuche

» Konzepte flir die Abgabe - Zeitplan und Strategie
» Begleitung wahrend der Abwicklungsphase





